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Die Veroffenlllchung von Merkbléttern |sl ein Serwce der IHK fir Miinchen und Oberbayern fiir Ihre Mitgliedsunternehmen. Dabei handelt es sich um eine zusammenfassende Dar-
der die nur erste Hinweise enthélt und keinen Anspruch auf Vollsténdigkeit erhebt. Die Dar  kann eine

und/oder anwaltliche Beratung im Einzelfall mcht ersetzen. Obwohl sie mit gréBtmaoglicher Sorgfalt erstellt wurde, kann eine Haftung fiir die i i F it nicht Giber

werden.




1. Internationale Geschaftspartnersuche

Die Auswahl des richtigen Geschéftspartners ist der wichtigste Erfolgsfaktor und zu-
gleich die gréBte Herausforderung fur ein erfolgreiches Auslandsengagement.

Das vorliegende Merkblatt soll Ihnen die Suche nach geeigneten Partnern erleichtern, in
dem es lhnen mdgliche Wege der internationalen Geschéaftspartnersuche aufzeigt. Das
Merkblatt enthalt zudem die wichtigsten Ansprechpartner und weiterfihrende Links.

2. Partnering Opportunities Database (POD)

Mit der Unternehmensdatenbank POD (Partnering Opportunities Database) des Enter-
prise Europe Networks werden Kontakte zwischen Unternehmenskontakte schnell und
effektiv vermittelt. In dieser Datenbank befinden sich rund 30.000 Angebote und Anfra-
gen zu Geschéfts-, Technologie sowie Forschungs- und Innovationskooperationen.
Uber das Enterprise Europe Network kénnen Unternehmen in 54 Landern gesucht wer-
den. Mit dem Eintrag in die Geschéftskontaktbdrse steht lhr Firmenprofil rund 600 Part-
nerorganisationen zur Verfigung. Der Eintrag ist kostenlos. Eine eigene Suche ist eben-
falls méglich. Gerne suchen wir auch fiir Sie nach passenden Eintragen anhand Ihres
Suchprofils und senden Ihnen entsprechende Eintrage tagesaktuell zu.

Weitere Informationen unter:
http://www.muenchen.ihk.de/de/international/Veranstaltungen-International/Messen-
Kooperationsboersen/geschaeftskontakiboerse-des-enterprise-europe-network

3. Auslandshandelskammern

Eine der effektivsten und zugleich erfolgversprechendsten Methoden der Geschéftspart-
nersuche stellt die Kontaktaufnahme zu den deutschen Auslandshandelskammern
(AHK) bzw. den Delegiertenblros der jeweiligen Lander dar.

Das AHK-Netz umfasst rund 120 Biros in Uber 80 Landern. Diese erstellen nach indivi-
duellem Anforderungsprofil eine Vorauswahl an méglichen Kandidaten und organisieren
direkte Treffen mit potenziellen Geschéftspartnern. Dieser Intensiv-Service ist entspre-
chend mit Kosten verbunden. Néhere Informationen erteilt Ihnen die jeweilige Auslands-
handelskammer. Die Kontaktadressen der AHK finden Sie unter www.ahk.de.

4. Germany Trade and Invest

Die deutsche Gesellschaft fir AuBenwirtschaft und Standortmarketing Germany Trade
and Invest (gtai) verdéffentlicht auf ihrer Homepage www.gtai.de weltweite Handelsvertre-
terkontakte.



5. Nationale Handelsvertreterverbande

Eine weitere Moglichkeit, Handelsvertreterkontakte zu finden, bieten nationale Bran-
chen- und Handelsvertreterverbande. Die Kontaktaufnahme zu den Fachverbanden
kann sowohl tber die Auslandshandelskammern (siehe www.ahk.de) als auch direkt er-
folgen. Die Homepage der Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbande fur
Handelsvermittlung und Vertrieb www.cdh.de verweist auf Verbéande in ausgewahlten
Landern.

6. Auslandsmessen

Die Teilnahme an Fachmessen bietet auch gute Mdglichkeiten, Handelsvertreter zu fin-
den. Ein Uberblick Uber die Messen weltweit ist auf der Homepage des Ausstellungs-
und Messe-Ausschusses der Deutschen Wirtschaft e.V. www.auma.de zu finden.
Brauchbare Adressen lassen sich auch Uber die Auswertung von Katalogen vergange-
ner Messen finden.

Messefoérderung

Mit dem Messebeteiligungsprogramm des Bayerischen Wirtschaftsministeriums kén-
nen sich kleine und mittelstandische Unternehmen auf jahrlich rund 50 Auslandsmes-
sen prasentieren. Die Teilnahme an den Messen wird durch das Bayerische Wirt-
schaftsministerium finanziell geférdert. Weitere Informationen finden Sie unter:

http://www.bayern-international.de/aktiv-im-ausland/messebeteiligung.html

7. Delegationsreisen und Unternehmerreisen

Besonders kleine und mittelstandische Unternehmen kénnen auf den Delegations- und
Unternehmerreisen des Bayerischen Wirtschaftsministeriums und Bayern International in
Ziellandern mit groBem wirtschaftlichem Potenzial gute Kontakte knlpfen. Nahere Infor-
mationen zu diesen Reisen finden Sie unter

http://www.bayern-international.de/aktiv-im-ausland.html




Initiativsuche

Unter Initiativsuche ist im Wesentlichen die Recherche per Internet zu verstehen. Zur Ei-
genrecherche eignen sich elektronische Adressverzeichnisse, wie beispielsweise:

http://www.bayern-international.de/aktiv-in-bayern/key-technologies-in-bavaria.html

Mit Uber 27.000 Eintragen in den "Key Technologies in Bavaria" werden kostenlos um-
fassende Informationen Uber bayerische Unternehmen, Institutionen aus Forschung,
Technologietransfer und Netzwerkmanagement sowie Uber Fachbehérden und Verban-
de bereit gestellt.

www.kompass.com Firmen- und Produktsuche in 70 Landern mit einer exzellenten
Branchen-/Produktdifferenzierung, sehr gut nutzbar auch im Dienstleistungsbereich (un-
ter ,Dienstleistungen fur Firmen, Berater®)

www.europages.de Firmen- und Produktsuche in 35 vorwiegend europaischen Landern
mit zum Teil regionaler innerstaatlicher Aufgliederung als Besonderheit

www.wlw.net Wer liefert was? Firmen- und Produktsuche in 10 européaischen Landern.

8. Firmen in Bayern

Die bayerischen Industrie- und Handelskammern bieten einen gemeinsamen Online-
Service unter www.firmen-in-bayern.de an. Dort kdnnen Unternehmen nach Adressen
bayerischer Firmen recherchieren, die Geschéftsbeziehungen mit dem Ausland haben.
So kdnnen z. B. Firmen in Bayern selektiert werden, die:

in die jeweiligen Lander exportieren oder von dort importieren

ein Joint Venture mit einem auslandischen Unternehmen haben

im Ausland eine eigene Niederlassung oder Produktionsstétte betreiben
einen eigenen Auslandsvertreter beschéftigen

einen Lizenz-/Kooperationsvertrag mit dem Ausland abgeschlossen haben.
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